
   

 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ＦＡＸで今すぐお申込下さい。 ＦＡＸ ０２７－３４７－０９９４

いずれかに○をお付けください      １． ご参加        ２． 日程が合わないので資料希望 

貴社名 
ﾌﾘｶﾞﾅ 

参加者名

(お役職)

ﾌﾘｶﾞﾅ

 (       )

住所  

TEL  FAX  

業種  従業員数  

 
◆主催：税理士法人合同会計グループ 株式会社高崎総合コンサルタンツ 

お問い合わせ 〒370-1203 高崎市矢中町 617－1 TEL 027－347-0993 担当 竹野谷 迄 

URL: http://www.tsc-gk.co.jp  E-mail：info@t-gk.co.jp 
※ご記入いただきました個人情報は弊社主催説明会関連以外には使用いたしません。 

＜セミナー内容＞ 

１．逆境時に必要な思考方法 

２．逆転発想！売上対策 

３．逆転発想！ビジネスモデル再構築 

４．逆転発想！資金繰り対策 

５．逆転発想経営者へのご提案 

◆日時：平成２３年５月１７日（火） 

１４：００～１６：００ 

◆会場：税理士法人合同会計 研修会場 

（高崎市矢中町６１７－１） 

◆電話：０２７－３４７－０９９３ 

◆費用：お一人様３，０００円 

※混迷の経営環境からあなたを救い出す経営発想が身に付きます※ 
過去の阪神大震災では、震災後 6 ヶ月後に被災地以外の倒産が多発しました。 

今回の東日本大震災においても、同等かそれ以上の影響が予想されます。 

その厳しい経営環境に頭を悩ましている経営者様に、現状を打開する経営術を 

当セミナーではご案内します。まずは、1 分お時間を頂き、次の質問にお答えください。 

 

今後このような FAX がご不要の場合は、誠に恐れ入りますがＦＡＸ番号を記入の上ご返信お願いいたします。  

                            受付 FAX ０２７－３４７－０９９４ FAX 番号： 

「ピンチをチャンスに変えるマインドを持っているかの質問」 

あなたは、靴屋の社長です。業界内で大きなアクシデントがあり、右靴 10 個のみ入荷しました。

よって、左靴は、在庫 0 です。 

一方、ライバルの 10 人の靴屋に、それぞれ１つずつ左靴のみ入荷しました。10 人のライバル靴

屋たちは、一致団結して「右だけ持っていても売れないんだから、俺達に安く売れ」と迫って

きます。 

確かに今のままではお客様に売れず、ゴミになるよりは安く売るほうがマシかも知れません。 

あなたは、ライバルに靴を売りますか？ 

この質問に悩んでいる経営者様は、このセミナーに価値をお感じいただけると思います。 

答えは、当日のセミナーにてお答え致します。 

時代を切り開く群馬の経営者様へ 

質 問 


